
THE CLASS KOBE＠東京 2023 開催報告書  

 

 

～選ばれた作家達による 1 日限りのハンドメイドイベント～  

2023 年 9 月 15 日 11 時

～17 時 

STUDIO DA VINCI（汐留イタリア街） 

 

 

 

（１）名称 

THE CLASS KOBE＠東京 2023 

 

（２）開催日時 

20２３年 9 月 1５日 11：00～17：00 

 

（３）会場 

STUDIO DA VINCI（汐留イタリア街） 

 

（４）主催 

ハンドメイド作家の育成支援 クラス神戸 

 

（５）協賛 

株式会社 KODAI 様、株式会社レオビジュー様 

 

（6）出展小間数及び出展ブランド 

物販ブース・・・23 ブース（25 ブランド） 

ワークショップ・・・6 ブース 

協賛出展・・・1 ブース 

 

（7）来場者数 

来場者数 311 人 

（事前予約 288 人 当日入場 23 人） 

※予約キャンセルを省いた入場実数 

 



（8）企画概要と成果 

ハンドメイド作品販売 

出展者は全国から選抜し、東京だけでなく静岡、愛知、三重、大

阪、兵庫、福岡などの 25 組の作家が、物販を行いました。入場は

予約制のため、分散来場が実現。作家と来場者がじっくり交流を深

める時間となりました。またこの予約制は、ご来場の確定へと繋がり

作家達の販売・売上増加を支援することができました。 

 

ワークショップ 

カルトナージュ、グルーデコ、刺繍、ヘアメイク、グルーアートのワークシ

ョップを開催。 

汐留・イタリア街を眺めながらのワークショップは合計 41 名の皆様に

ご参加いただき、楽しい時間を共有することができました。 

 

アクセサリー製作のご相談会 

株式会社レオビジュー様によるハンドメイドパーツの OEM 無料相談

会を行いました。ハンドメイド作家がオリジナルパーツを作るために、ア

クセサリー製造メーカーのプロに気軽に相談ができる場は珍しく、大変

好評をいただきました。 

 

アフタヌーン企画 

来場者が少なくなる午後からの時間帯（14 時～）に、限定品、特

価品、ノベルティなどの特別商品を、各作家が販売しました。 

 

インスタ投稿プレゼント企画 

来場者によるインスタ投稿を促すためプレゼント企画を開催しました。

購入品を投稿してくださった方の中から 1 名の方にイニシャルビジュー

スマホケースをセミオーダーにてプレゼントしました。 

 

 

 

 

※開催の様子はクラス神戸公式インスタグラム（＠classkobe）の

リールでもご覧いただけます。 

 

 



（9）開催の目的とその成果 

女性支援のエリア拡大 

神戸旧居留地でのみ行っていた”ハンドメイドを通じて女性の活躍

を支援するためのハンドメイドイベント” を、東京でも開催すること

で、より広い範囲のハンドメイド作家達を支援することができました。 

 

ハンドメイド作品の社会的地位向上 

既存の一般的なハンドメイドイベントでは作家レベルが一定しておら

ず、手作り・手芸品と言われるものと、技術の高い作家が入れ乱れ

販売を行っていました。そのためハンドメイドは、伝統工芸とは異なり

社会的評価が非常に低い位置にありました。これに一石を投じるク

ラス神戸のハンドメイドイベントが、東京でも開催されることで、その

技術の高さがより広く認知され、手仕事の良さが再認識されました。またその結果、ハンドメイドにおけるイ

ベント業界の中での、クラス神戸の立ち位置も確立できたと感じています。 

 

ハンドメイドを生業とするために 

副業であるハンドメイドを本業にするためには、作品の単価を上げ、

それを売り上げに繋ぐ必要があります。このため、イベント開催までの

期間、一つ一つの作品クオリティを引き上げる作家の育成指導を事

前に行いました。 

「奥谷佐和子のサロンプロデュース」では、コンセプトの確立から出品

作品のクオリティの引き上げ、パッケージ指導やディスプレイアイデア

などをサポート。「イベント出店の準備講座」では、物販の基本的な

準備や心構えをレクチャーし、初めての物販でも 30 万円近くを売り

上げる作家を育成しました。 

 

（10）来場者の目的 

憧れの作家との交流、またその作家の作品購入を目的の主とし、既存顧客によるリピート購入やワークシ

ョップへの参加、新たなジャンルでのお気に入りの発見など。同じくハンドメイドに携わる方々は、展示販売

の手法や商品リサーチ、今後の出展のための現場調査など、様々な目的でご来場いただきました。 

 

（11）出展者の発展と可能性 

ネット販売では叶えられない売上（１日６時間営業１ブランド平均売上：139,500 円、顧客単

価：13,000 円）の実現。問合せやオーダー、お教室の予約の増加やインスタグラムのフォロワー増加。

「THE CLASS KOBE 登録作家」としての周囲からの評価を得ることでの創作意欲の高まりなど。注目

度が上がることでのリーチ数の向上。出展作家同士の交流による双方への敬意や切磋琢磨など。 



（12）来年度開催への期待 

来場者及び出展者からは来年度の開催リクエストを多数いただきました。2024 年は現状の維持継続に

より更なる発展を目指します。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ハンドメイド作家の育成支援 

クラス神戸 

 

〒650-0022 

神戸市中央区元町通 2-5-14 2-C 

050-7107-7560 

contact@classkobe.com 

https://classkobe.com 

 

(インボイス登録番号：T8810402749715) 

mailto:contact@classkobe.com
https://classkobe.com/

